
上投摩根人如是说
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打造一流投研团队

汇聚全球智慧
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厉行投资者教育

转战神州
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责任为先

挑战客服新标杆
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上投摩根
!

永远以投资者利益为先
走进合资系

"

上投摩根篇

上投摩根基金管理公司

王鸿嫔 总经理

放眼全球投资 谋得花香满园

对于专业的机构投资者而言
!

我认为有两个品质最重要
"

一是具有给投资人创造长期

持续超额回报的能力
!

任何短期行为都无助于这一目标的实现
#

二是要像对待自己的钱一

样对待投资人的钱
!

避免用投资人的钱去做一些不必要的冒险
!

这是我们的职责所在
$

孙延群 上投摩根投资副总监
#

阿尔法基金经理
#

内需动力基金经理

随着
!"#$

业务的开放
!

境内投资者开始有机会参与海外其他市场的成长契机
!%

%&'(

)* +,)*&

&

不再只是中国货全球卖
!

而会出现中国钱全球赚
$

上投摩根基金公司期许自己做

好全球资产管理人的角色
!

希望为投资者创造放眼全球投资
!

谋得花香满园的美好景色
$

杨逸枫
上投摩根投资副总监

#

亚太优势基金经理

基金投资应始终遵循价值投资原则
!

以基本面研究为基石来构建长期投资组合
$

任何短

期因素都只能作为扰动项来影响投资标的的短期估值
!

但不能更改长期趋势
$

时刻关注
'

理解

长期价值是基金经理每天的必修课
!

虽然枯燥
'

乏味
!

但持之以恒将不断发现并创造价值
$

杨安乐 上投摩根中国优势基金经理

投资是一项长期的事业
!

养成勤勉和谨慎的习惯
!

领悟投资的逻辑过程
!

理解投

资
!

才能提高投资的准确率
$

梁钧
上投摩根中国优势基金经理

基金投资是一项长期严谨的工作
$

市场永远让人敬畏
!

却始终是公平的
!

它给所

有不懈努力的勤奋者以机会
$

我们所要做的是
"

保持热忱
'

专注投入
'

耐心等待
$

李颖 上投摩根货币市场基金经理
#

双息平衡基金经理

坚持投资理念是我们长期为客户赚钱的硬道理
!

尤其在如火如荼的市场中
!

在大家

投资热情空前的背景下
$

我们一直将投资作为一项任重而道远的工作
!

客观地发掘市场

机会
!

冷静地判断行业趋势
!

独到地挖掘有价值的公司
!

努力为投资者长期创造价值
$

周晓文
上投摩根阿尔法基金经理

投研团队

投资是一条漫长而艰辛的路
!

这其中心态的磨练尤其困难和关键
$

严守投资纪

律
!

形成理性
'

严谨
'

冷静
'

果敢的投资风格
!

保持一颗平常心
!

才能在
%

长跑
&

中胜出
$

芮 上投摩根双息平衡基金经理

我们尽量做到忽略短期的波动
!

追求长线持有价值成长股
!

让时间带给我们满意的回报
$

赵梓峰
上投摩根成长先锋基金经理

预测拐点不是我们的优势
!

基本面研究和价值发现才是立足之本
$

基于此
!

不断

完善研究方法
'

模式和体系
!

提升研究团队战斗力
!

以最大化实现
%

研究创造价值
&$

许运凯 上投摩根研究副总监

专注与坚持是一切成功的关键
!

债券投资也是如此
$

徐嵩
上投摩根货币市场基金经理助理

基金类型 基金名称 基金代码 基金设立日期
*++,

年
0

月底
单位净值

*++,

年
0

月底
累计净值

今年以来
回报率

成立以来
总回报率
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我在招聘新员工的时候常讲
"

在上投摩根工作你会感到很踏实
!

公司

不会让你违背良心做事
!

公司可以为投资者的长期利益而放弃自己的短

期利益
$

徐红光上海销售部总监

营销人员需要的是热情
!

而要长期保持高涨的热情
!

最根本的

是要对你推荐的公司和产品有信心
$

如果你能够真实而设身处地地

感受到上投摩根的每一个决策都是从投资人的利益出发
!

只要是对

投资人长期有好处
!

无论是否影响了公司利益或短期目标
!

都一贯

地坚持
!

你就会被这种执着所感动
$

有这样的公司和文化在身后
!

你

的热情和自信会不可抑制地流露出来
!

而这正是最有感染力的营销

行为
$

俞楠
北京分公司总经理

市场团队

我是在公司筹备后期加入的
!

记得在接受公司总经理面试时
!

我

问了一个问题
!

如果因为坚持投资者的长期利益而牺牲了短期的销

售目标
!

甚至因此而独步难行
!

您还会坚持吗
(

总经理很肯定的答复
!

是
$

看着她坚定的眼神
!

我毅然决定加入这家公司
$

三年多过去了
!

这

个理念已经无须强调或坚持
!

而是早已融入到我的日常工作和点滴

言行中
!

知而易行
$

王红彦
深圳分公司总经理

品牌最核心的内涵是信任
!

上投摩根像对待亲人一样对待客户
!

自然

也就赢得了客户的信任
$

朱戈宇市场总监

透过
---./012*'.345

平台
!

无数新老投资人与上投摩根相遇
'

相知
'

相守
$

摩根基金大学网上讲堂
!

已吸引了多达
67

万的访问

人次
!

网上直销客户数也迅速成长到数十万
$

多少次的系统升级改

版
!

投资人的需求始终被放在第一位
!

有时或许仅源自于某位客户

不经意的留言
$

轻松理财
'

快乐人生
!

愿与投资人共勉
$

杨怡
电子商务主管

面对客户的时候
!

我要代表公司
!

代表基金行业的从业人员
!

这要求我有过硬的专业知识
!

才能够带领我的团队为客户提供专业

的服务
#

面对公司领导和其他业务部门负责人的时候
!

我要代表

客户
!

这要求我真正懂得客户需要什么
!

才能够让公司的决策更能

被客户所理解和接受
#

面对员工的时候
!

我是他们的姐姐
!

这要求

我关心他们
'

理解他们
!

帮助他们达成自身与客户和公司共赢的

局面
$

罗亚京客户服务部主管

!
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