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钱沿周刊

保险护航!半边天" 投资健康才是!金算盘"

倾听!财女"理财经
专访华侨银行（中国）董事长梁炜宁

!

本报记者 涂艳

走进位于上海

陆家嘴金融区的汤

臣金融大厦，记者

前去拜访华侨银行

（中国）董事长梁

炜宁，听一听身为

公司一把手的女人

的理财经。

华侨银行（中国）

有限公司于 2007

年8月1日正式成

立，总部设在上海的

华侨银行（中国）是

新加坡华侨银行的

全资子公司。在女性

理财方面，这位上任

不久的女性董事长

有着自己独特的理

解。

理财观念第一位

梁炜宁从小就具备了“财女”潜质。“有100块钱，

一定不会全部花掉，总得留出一部分储蓄，而我如果需

要借钱的话，就一定是有能力还才借。”这是梁炜宁小时

候最质朴的理财雏形。“理财一定要趁早，越早有理财观

念越好，当然，每个人都会有不同的理财思路和方法。”

随着金融机构授信制度的普及，最直接的就是信用

卡的天量发行，人们特别是年轻人的超前消费意识越发

明显，而在透支明天的时候是否有能力还本付息是很多

人没有考虑的问题。在谈到这一点时，梁炜宁也表示了

一定的担忧。由于长时间在新加坡工作和生活，她至今

对1997年的亚洲金融危机带来的经济动荡都是深有体

会，“虽然国家的经济稳定水平跟个人理财没有太直接

牵连，但是对自己的财富状况及早作出一个风险控制的

规划还是很有必要的。”她强调道。

风险和收益永远成正比

在谈及近日闹得沸沸扬扬的银行理财产品“零收

益”风波，她也给掌握家中财务大权的女性们提了个醒。

在谈到投资风险时，梁炜宁着重强调了“风险和收益永

成正比”的观念。

据她透露，华侨银行（中国）中的贵宾客户中女性占

了一半以上，她们主要是三类群体：民企老板、企业高管

和全职家庭主妇。由于每个人或者家庭的理财目标、风

险承受能力、收入的固定性等因素都不尽相同，作为高端

理财部分，银行为客户量身定做一个符合她们需求的理

财规划方案是华侨银行的最基本服务理念。

“然而，天下没有免费的午餐，低风险博取高收益只

能是黄粱一梦。正如股票、外汇、期货等高收益的投资工

具，它们对应的投资风险也是很高的。对于已经结婚且

有家庭负担的女性朋友们就要以保守为先。在选择理财

产品时弄清产品的本质、结构和风险是值得投资者特别

是女性投资者关注的。”梁炜宁表示。

理财规划要定期更新

梁炜宁告诉记者，随着年龄的变化和财富状况的变

更，理财规划都有定期根据具体财富情况来更新的必

要。其中财富来源的稳定性、对未来生活质量的预期和

自我的风险承受能力将成为规划的关键。

在工作几年后，梁炜宁就对自己先前的规划做出了

及时调整，“财富自由化” 是她这些年以来的规划之

一。“随着收入的增长，生活环境的变化，客户的财富也

会一直扩充。一般理财规划每一年最少要做一次，因为

你个人的情况会跟着时间改变，它不是一成不变的。”

相应的，针对银行客户，理财规划师定期进行理财规划

的更新是银行高端服务追求的目标。对于家庭的流动

资金比例，梁炜宁认为没有特别的程式化模版，“满足

整个家庭六个月的全面生活消费需要是我配置流动资

金的原则，这部分现金一般都以基本账号或定存的形式

存在银行。”

华侨银行#中国$董事长梁炜宁
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本报记者 黄蕾

苏小姐!!"岁!未婚!有着一份

稳定的工作!平时喜好交友!业余活

动频繁"朋友向她推荐一款#慧丽人

生女性关爱计划$!主要由两款新品

组成!分别为#慧丽人生女性重大疾

病保险$和#慧丽人生附加女性生育

健康保险$%

其中!&慧丽人生女性重大疾

病保险$ 对 &乳腺癌$'&子宫颈

癌 $' &子宫内膜癌 $' &卵巢癌 $'

&绒毛膜癌$'&系统性红斑狼疮性

肾炎$'&严重的类风湿性关节炎$

在内的 # 种妇科疾病进行保障的

同时!还对&意外烧伤整形植皮手

术$'&颜面部整形手术$ 提供不同

程度的保障"

保险理财顾问认为! 像苏小姐

这样年轻的单身女性! 往往更关心

的是旅游或娱乐消费! 因为个人可

支配财产较多! 所以可承受保险公

司推出的价格较高的女性健康保

险! 另外也可以适当地购买一些附

加投资连结的保险或综合类险种"

这些险种可满足个人更大的投资回

报需求" 保费一般不要超过个人年

收入的 $%!"

一份统计资料显示! 女性的平

均寿命比男性长 &岁至 '岁! 更长

的生命时间也意味着在养老和医疗

方面有更多的风险"据了解!女性健

康保障主要为三大类( 第一类是针

对女性生理健康的重大疾病保险)

第二类是为女性提供因意外而导致

面部创伤所需的颜面部整形手术保

险保障) 第三类是针对女性生育时

期保障费用的赔付%

今年 "月! 在外企工作的秦

先生就要做爸爸了% 现在还是

&准爸爸$的他!因担心妻子是高

龄产妇风险较大! 希望能买一份

妻子和肚子里的宝宝都适用的保

险产品%

理财顾问建议! 对于已经怀

孕的女性! 可以投保专门为孕妇

以及即将出生的小宝宝设计的母

婴健康类保险!(%周岁至 )%周岁

且怀孕'未满 ('周的孕妇均可投

保% 这类保险一方面对孕妇的妊

娠期疾病' 分娩或意外死亡进行

保障! 另一方面也对胎儿或新生

儿的死亡' 新生儿先天性疾病或

者一些特定手术给予一定的保险

金给付% &目前沪上有半数保险公

司都提出了专门的母婴保险!只

是各家公司的条款略有差异% $

需要注意的是! 普通寿险和

意外险一般都明确地将怀孕引起

的各种事故和疾病列为除外责

任% 由于女性妊娠期的风险概率

比正常人要高得多! 目前保险公

司对孕妇投保都有比较严格的要

求% 据介绍!一般怀孕 ('周后投

保!保险公司不予受理!要求延期

到产后 '周才能受理% 怀孕 ('周

后!原则上不受理医疗保险'重大

疾病保险以及意外险! 只受理不

包含怀孕引起的保险事故责任的

普通寿险! 且在投保时须进行普

通身体检查%

所以! 对准备生孩子的家庭

来说! 如果觉得怀孕期间有保险

的需要! 最好在计划生育期间就

去投保女性险! 以便保障期可涵

盖妊娠期)而不是等到怀孕以后!

才急急忙忙去咨询'购买% 后一种

行为的结果是( 一来产品选择的

余地比较窄) 二来保险费也比较

贵! 因为保险产品的定价基础很

重要的一个因素是风险概率!而

把保险卖给孕妇的风险概率要比

卖给普通女性大%

较双亲家庭而言! 单亲妈妈

的经济负担可能更重! 所以自身

疾病保障是离异女性投保的最基

本类型%

背负单独抚养子女的重任!

身体健康对于离异女性来说至关

重要% 其次!有子女的离婚女性还

将面临孩子的教育费和医疗费以

及自己的养老金双重保障压力%

所以! 离异女性必须增强保险意

识! 保险额度至少是家庭贷款加

上子女成年前所需的生活和学习

费用的总和%

理财顾问建议!除自身健康

外! 单亲妈妈还应重点考虑孩

子的医疗保险! 特别是少儿重

大疾病保险方面的支出% 另外

也要加强教育保险! 这样不仅

可以按一定比例给付孩子各时

期的教育金! 甚至在投保人意

外身故时! 仍然能保证子女的

教育费用来源%

在此推荐一款&多彩$女性

分红终身寿险! 保额 & 万元!附

加一份&全家保$附加综合住院

医疗保险和附加豁免缴付保险

费利益保障%

这个保险套餐比较适合现代

成熟女性!保费适宜!提供周全的

女性健康保障! 同时为家人提供

医疗保障% 该保单同时具有豁免

保险利益保障! 即被保险人因疾

病或意外完全丧失工作能力!可

免除未来应缴付的保险费! 继续

享受原保险计划提供的所有保障

利益不变%

徐女士拥有一个美满的小家

庭!夫妻俩收入稳定!计划明年要个

可爱的小宝宝%这几个月!徐女士在

各种保险产品中挑花了眼! 她想要

一种对自己和宝宝都能有保障的产

品%

理财顾问建议!作为事业型女

性的徐女士!收入稳定!尤其明年

有生育计划!保障重点应侧重于生

育保障!同时!鉴于近年来女性特

有疾病的高发病率!也应考虑到这

方面的医疗保障% 当然!该计划中

投资理财的功用也不可或缺%

一款 &盛世佳人分红两全保

险 $比较适合徐女士购买 !这款

产品是上海女性保险中销量较

好的一个险种% 徐女士可以选择

&盛世佳人分红两全保险$*保额

* 万+ 和 #盛世顺意分红两全保

险 $ *保额 & 万 +作为主险 !同时

附加一份意外伤害保险 $ *保额

$% 万+'#金体安康附加住院医疗

保险$*& 份+%

在这样的产品组合下! 徐女士

自投保开始后每 * 年领取 *%%% 元

定额医疗补贴! 直至终身! 第 "'第

$'保单周年分别领取 +%%%元现金!

累计复利现金达 $),$%&"万元!满期

还可以领取额外现金 &万元! 身故

保障 (%万! 包含女性 (-种特有疾

病保障! 提供妊娠期和新生儿疾病

的保障! 至宝宝出生还可以领取贺

喜金% 同时 *%万元意外伤残保障!

$%%% 元.次的意外伤害门急诊费用

报销!$%% 元.天的住院现金补贴!

$%%%%元.次的住院医疗费用! 保障

可谓是全方位%

当然!专家要特别建议!家庭主

妇买保险也要首先考虑先生% 由于

徐女士的丈夫是家庭经济主要或惟

一来源! 建议在保险规划上应加强

意外险及失能险的保障% 在整个家

庭保险组合中! 着重点是购买丈夫

的人寿保险!使自己成为受益人% 所

以! 家庭主妇的保费支出应该在已

经考虑过丈夫的高额保障! 另有多

余资金的情况下! 再为自己购买终

身寿险'意外医疗保险'养老险%

!

本报记者 涂艳

随着理财意识的普及以及理

财市场的扩容!现代女性作为#首

席财务官$的素质也相应地面临了

更高的挑战! 是否能掌管好钱袋

子!扮演好自己在家庭和自我生涯

中的角色值得我们一致探讨%

安心消费巧刷卡

随着信用卡的日渐普及!专

门针对#半边天$的女性信用卡

发行潮后浪推前浪% 目前!市场

上流行较广的#五朵金花$有民

生银行的女人花'招商银行瑞丽

联名卡'中信银行魔力卡'兴业

银行都市丽人卡和广发真情卡%

这些信用卡纷纷打出购物'

美容'休闲'家居'保险等招牌吸

引客户! 正如广发真情女性卡的

卡主就可获赠女性健康险' 重大

疾病险' 购物保障险和旅行意外

险中的任意一款保险作为增值服

务%理财专家提示!女性信用卡多

数都是金玉其外! 秀丽的外表设

计会刺激年轻女性冲动办卡!其

实挑选信用卡要以注重功能为首

选%三八妇女节临近!很多商家都

会应景推出刷卡优惠活动! 例如

刷卡翻倍积分'刷卡换礼'刷卡换

贵宾卡等%持卡人要注意陷阱!谨

防刷卡骗局%同时!由于各大银行

的信用卡都设有每月最低还款

额!一般为当月消费的 $%/%但若

消费者选择了进行最低还款!这

就意味着当月账单中的所有消费

没有了免息期% 精明的女性刷卡

族就要特别注意其中需要支付从

交易入账日至实际还款日止的贷

款利息%

理财产品留心眼

专门针对女性的银行理财

产品早在去年就隆重面世了!但

是据记者了解!某行在部分城市

推出的#珠联币合$ 两全理财产

品属于保本结构型产品!所谓的

#女性理财产品$ 只因为挂钩了

几只白领女性所熟悉的全球顶

级奢侈品的公司股票!本质上说

和其它结构型产品并无区别% 西

南财大信托与理财产品研究所

研究员李要深表示(#所谓的理

财产品都会面临收益风险!即使

是保本产品也发生过有零收益

的现象!女性朋友在选择银行理

财产品时需要关注的是产品具

体的盈利结构和挂钩方式!切忌

轻信那些噱头% $

基金定投防风险

对于手中有闲钱而又没有精

力进入证券市场搏击的女性来

说!#定期定额$ 进行基金定投是

不错的增值保值投资方式% 中国

工商银行个人客户经理杜俐丽表

示(#通过银行来实现每月固定扣

款申购基金从中长期来说是较稳

定的! 而且会比部分分红险的收

益高%$现在能够办理基金定投的

银行愈来愈多! 女性可以利用它

的复利效果来养成有规律' 有系

统地投资理财习惯%

""单身女性%健康保险最关键

""妊娠妇女%母婴健康都要保

""家庭主妇%突出全方位保障

""单亲妈妈%关注自身疾病保障

女性如何当好家庭!首席财务官"

“三八”妇女节将至，有关女性健康的话题再

度成为热点。“女人，要懂得关爱自己。”这句耳熟

能详的广告语，更凸显了“半边天”需要保险护航

的事实。

根据女性不同时期生理特征，各种专为女性设

计的保险产品呼之欲出。不同年龄段的女性应该根

据自身情况来选择不同的保险保障。比如，单身女

性可购买女性重大疾病保险；妊娠妇女可购买为母

婴重大疾病保险；单亲妈妈在为子女买教育金险和

少儿医疗险的同时，也可为自己买份养老险医疗保

险；家庭主妇不妨从健康医疗、家庭经济与子女教

育、退休养老三方面的费用来考虑买保险。

#

相关链接

女子银行

中国最早的女子银行名为!中国女子商业储蓄银

行"#于
$"($

年
"

月成立于北京$

当代#女子银行已经被赋予了新的意义$ 从
$"""

年至
(%%0

间#深圳%重庆%南京和北京等地先后涌现

出了以高端女性群体为主要服务对象的!女子银行"#

金融服务的女性导向化和银行工作人员的女性化就

是女子银行的最大特点$ 然而#热闹看过后#女子银行

似乎并没有成为广大女性朋友们的!私人会所"#而是

渐渐低调淡出了人们的视线$

这些银行除了将一些原本的金融服务包装后推

销给客户#大多都是以增值服务吸引女性#在业务上

它们会和美容%购物%健身%家居%珠宝首饰等专业服

务机构联手推出专门针对女性生活%服饰%仪容%艺术

等建议和社交活动$ 但是#对于女子银行#业内专家表

示&本质上女子银行和普通银行并没有区别#只是在

基础的金融服务基础上设计地女性化一些$ 在与其它

机构推出服务时#规范化和纠纷解决机制是实践中的

空白$


